
 
 

 

 לחברת הדרך הירוקה  ית /מנכ"לסתפקיד מכרז ל

את    תוביל /, אשר יוביל ת י, דרוש/ה סנכ"ל/ מכירות וחלקי חילוף לציוד חקלאי  , המפעילה מוסכים ,רה מובילה בתחומה לחב

 באפקטיביות תוך שמירה על רמת איכות גבוהה.   העובדים את  תנהיג /הטקטיים והאסטרטגיים וינהיג , העסקייםהתהליכים 

 הגדרת התפקיד:   

 על כלל התחומים המרכיבים את התפקיד. תוך קבלת אחריות   תחומית,רב   ת עבודה הובלה של סביב

 לתוכנית עבודה ובהתאם לדרישות המנכ"ל. ניהול הפעילות הכללית של החברה בהתאם  ,בדגש על ניהול יחסי אנוש  
  

 :  התפקיד תחומי אחריות ודרישות  -

 קידום ושיווק פעילות החברה  -

 ניהול כספים, מעקב אחרי גביית לקוחות ותשלומי ספקים  -

 הוצאה לפועל של המשימות הנדרשות לפיתוח עסקי.   -

 השנתיות   תוכניות העבודהלעמידה בשוטפת הפעילות המעקב וליווי  -

 וביעדי האיכות ניהול העובדים לעמידה ביעדים העסקיים   -

 ההנהלה בהתאם  ניהול ואבחון סיכונים ויישום מדיניות  -

 ניהול מדיניות הרכש ועיתוד מלאי, בכפוף לתוכנית עבודה שנתית .  -

 אחריות לטיפול רישוי, רישיונות וביטוחים   -

 

 כישורים נדרשים: 

 ניסיון בניהול כספים.  •

 ניסיון בהכנת  תקציב ועמידה בתוכניות עבודה שנתית.  •

 ניסיון בניהול אנשים וצוותי עבודה.  •

 . יתרון לבעלי תואר ראשון בתחומים כלכליים וטכנולוגיים •

 עם עובדים ולקוחות   מצוינתיכולת תקשורת  •

 

 

 היקיף משרה: מלאה  -

 המועמדים ידרשו לעמוד במבדקי התאמה ובסדרת ראיונות  -

 תחילת העבודה: מיידית  -

 

 וקיבוץ גדות. עילות מתנהלת בשני אתרים: קיבוץ נגבה  הפ
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